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Resumen: Titulo Profesional Ingeniero Comercial, Cursos y Diplomas en Marketing y Dirección Estratégica, Con una clara orientación comercial.

Busco trabajar en una empresa en donde se privilegia un ambiente agradable  donde se pueda realizar labores  de alta exigencia,  lograr las metas planteadas  y  las claves en la visión de la empresa.  
ESTUDIOS
· Ingeniería Comercial  -  Universidad de  Tarapacá 
· Enseñanza Media  -  Colegio Wexford Collage   
Experiencia profesional 
2012-2014
Brink´s Chile 

Cargo:
Key Account Manager  - Comercial
Función: Responsable de mantención, Crecimiento, rentabilidad y márgenes de grandes cuentas de Retail. Entrega de informes comerciales, Cotizaciones, Análisis detallado comercial por producto  por nuevos cliente o nuevos puntos de venta incorporados.
Responsable del DSO en cuentas por pagar.

2010-2011
Kychenthal Comercial e  Industrial S.A. 
Cargo:
Ejecutivo Comercial

Función: Venta de productos publicitarios a cartera de clientes asignada, búsqueda de nuevos clientes e

2008- 2010
Kellogg´s Chile  
Cargos:
 1. Jefe Trade Marketing  2. Supervisor Ventas

Función: 
1- Responsable de implementación de campañas publicitarias de los distintos canales de ventas.
2-  Supervisor de ventas Multi- producto  (canal supermercados)
2004-2008
Arcom Sistemas POP
Cargo:
Key Account Manager  - Comercial

Función: Encargado y responsable de las ventas de  grandes empresas. Tres años consecutivos como mejor ejecutivo comercial. 

2000-2004
Real Business Ltda.
Cargo:
Sub-Gerente Comercial y Marketing 

Función: Responder a la gestión comercial y de marketing de acuerdo a las directrices de la  dirección comercial. Desarrollo y captación de clientes  para eventos y proyectos publicitarios

Desarrollo de nuevos negocios y Productos
1997-1999
DS-Max 
Cargo:
Key Account Manager  - Comercial

Función: Responsable del control, evaluación y desarrollo de las ventas de los distintos productos de la compañía en los distintos canales de distribución. A cargo del desarrollo de nuevos productos según las tendencias del mercado, Gestionar lista de precios, cambios de precios, productos nuevos, modalidades de pago, niveles de descuento, promociones y apoyos publicitarios.

19997
Hamburguesas Patty Quick Food S.A.
Cargo:
Asistente  de Marketing

Función: Desarrollo de campañas e implementación de material publicitario en los puntos de ventas, manejo de información de ventas y desarrollo del plan de venta y de marketing.

1995-1997
Empaquetaduras Industriales Ltda. 
Cargo:
Ejecutivo Comercial

Función: Desarrollo de campañas e implementación de material publicitario en los puntos de ventas, manejo de información de ventas y desarrollo del plan de venta y de marketing.

OTROS ANTECEDENTES

1997   

Seminario sobre “El Nuevo Marketing” – Hotel  Crown  Plaza  - Santiago 
1998

Curso de CMR Marketing Relacional   Hotel MGM  Las Vegas – E.E.U.U.
2002
Curso Inglés Nivel  Básico – Koe Corporetion 
2005
Curso lectura Veloz -   Técnicas Americanas de Estudios 
2008                    Curso “Estrategias Comerciales – Asexma Chile

2010               Marketing estratégico – Instituto La Araucana
Fecha de Nacimiento: 25 de Enero 1975
Nacionalidad: Chilena; Estado Civil: Casado.
Pablo Andrés  Fernández  Corvalán.
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